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jauh. Dimana pada tahun awal LRD memulai usahanya LRD menghasikan Rp. 

57.000.000,- dan melonjak naik pada tahun 2018 yaitu sebesar Rp. 672.500.000,- dan 

pada tahun 2019 memperoleh Rp. 837.000.000,- namun memasuki masa awal 

pandemi tahun 2020 pendapatan LRD mulai menurun karena adanya larangan untuk 

melaksanakan kegiatan yang menyebabkan kerumunan pada tahun 2020 pendapatan 

LRD menurun yaitu sebesar Rp. 531.000.000,- dan terus menurun pada tahun 2021 

karena penyebaran covid semakin banyak dan pemerintah menerapkan peraturan dan 

sangsi tegas bagi pelanggar yang tetap nekat melaksanakan resepsi pernikahan 

menyebabkan  kluster baru penyebaran covid sehingga pada tahun 2021 LRD hanya 

menghasilkan Rp. 128.000.000,-. 

 

 

BAB VI 

KESIMPULAN DAN SARAN 

6.1 kesimpulan  

 Berdasarkan pembahasan di atas maka dapat di tarik beberapa kesimpulan yaitu 

sebagai berikut :  

1. Lili Roziki Decoration menerapkan promosi penjualan dengan memberikan 

pengurangan sebesar 50%, dimana dalam keadaan normal biasanya LRD hanya 

memberikan pengurangan sebesar 20% jika kostumer ingin mengurangi unit yang 

terdapat dalam paket 

2. Lili Roziki Decoration menghadapi persaingan dengan memberikan include lebih 

banyak kepada kostumernya di bandingkan include yang diberikan oleh Wedding 

Organizer lain, dan bekerja sama dengan lembaga keuangan syariah untuk proses 

pembayaran melalui cicilan.  

3. Penetapan Fleksibelitas harga membantu  LRD untuk bertahan di masa pandemi 

meskipun pendapatannya menurun jauh dari sebelum pandemi. Kondisi ini 

memberikan harapan kepada LRD untuk kembali bangkit setelah pandemic usai. 

 

 

6.2 Saran 
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Berdasarkan kesimpulan di atas maka saran untuk peneltian ini yaitu sebagai berikut :  

1. Dalam upaya meningkatkan kembali penghasilan setelah pandemic usai, LRD 

sebaiknya memberikan layanan dan fasilitas yang lebih baik sehingga costumer 

bersedia membayar lebih mahal (kembali ke diskon 20%)  

2. LRD sebaiknya berusaha untuk mengetahui jenis dan jumlah include yang di berikan 

oleh pesaing sehingga LRD dapat memberikan Include yang bersaing tanpa harus 

memberikan terlalu banyak pada kostumer. Kemudian LRD juga harus lebih aktif 

mengurus Kostumer yang ingin membayar dengan cara cicilan ke lembaga keuangan 

syariah. 

3. Jika diperlukan penetapan harga secara fleksibel masih dapat dilakukan terutama 

pada saat permintaan rendah. Misalnya pada bulan ramdhan atau untuk melayani 

resepsi non pernikahan seperti khitanan, cukuran dan akikah.  
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