Berdasarkan kesimpulan di atas maka saran untuk peneltian ini yaitu sebagai berikut :

1. Dalam upaya meningkatkan kembali penghasilan setelah pandemic usai, LRD
sebaiknya memberikan layanan dan fasilitas yang lebih baik sehingga costumer
bersedia membayar lebih mahal (kembali ke diskon 20%)

2. LRD sebaiknya berusaha untuk mengetahui jenis dan jumlah include yang di berikan
oleh pesaing sehingga LRD dapat memberikan Include yang bersaing tanpa harus
memberikan terlalu banyak pada kostumer. Kemudian LRD juga harus lebih aktif
mengurus Kostumer yang ingin membayar dengan cara cicilan ke lembaga keuangan
syariah.

3. Jika diperlukan penetapan harga secara fleksibel masih dapat dilakukan terutama
pada saat permintaan rendah. Misalnya pada bulan ramdhan atau untuk melayani
resepsi non pernikahan seperti khitanan, cukuran dan akikah.
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