
 

 

98 

 

V. KESIMPULAN 

5.1 Kesimpulan 

Berdasarkan hasil penelitian dan pembahasan mengenai sistem pengadaan 

dan penjualan Beras Bulog Komersial di Kota Jambi dapat disimpulkan : 

1. Pengadaan Beras Bulog Komersial di Kota Jambi oleh Perum Bulog Kanwil 

Jambi melibatkan pemasok dari Kabupaten Lampung Tengah, Karawang dan 

Lampung Selatan dengan sistem Buy To Sell (BTS). Jumlah pengadaan terbesar  

pada tahun 2021 dan tahun 2022 yang terendah. Karawang sebagai daerah 

pengadaan terbanyak dan Lampung Selatan sebagai daerah pengadaan paling 

sedikit. 

2. Perawatan mutu Beras Bulog Komersial menerapkan sistem Pengelolaan Hama 

Gudang Terpadu (PHGT) dimulai dari pengecekan kualitas awal beras hingga 

kegiatan rebagging. Produk Beras Bulog Komersial memiliki empat merek dari 

dua jenis beras yaitu Beraskita, Draupadi, Suliva dan Suka Rasa. Perawatan 

mutu beras sudah memenuhi indikator-indikator perawatan mutu. 

3. Penjualan Beras Bulog Komersial di Kota Jambi dilakukan melalui tiga saluran 

yaitu saluran penjualan langsung, saluran penjualan melalui RPK/Toko ritel dan 

saluran penjualan melalui Distributor. Harga beras ditentukan dengan 

perhitungan cost structure dengan tiga pola pembayaran yaitu tunai, tunda bayar, 

dan konsinyasi. Harga tertinggi terjadi pada tahun 2023 dengan margin 

penjualan terendah pada saluran penjualan langsung sebesar Rp1.100. Penjualan 

terbesar terjadi pada tahun 2021 dan terendah tahun 2022. Saluran penjualan 

dengan penjualan terbanyak yaitu saluran RPK/Toko Ritel dan yang terendah 

yaitu saluran penjualan langsung. 
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5.2 Saran 

Berdasarkan hasil kesimpulan di atas dapat dikemukakan saran sebagai 

pertimbangan bagi Perum Bulog Kanwil Jambi yaitu : 

1. Pihak perusahaan sebaiknya memonitoring penjualan beras ditingkat pedagang 

eceran untuk lebih mengetatkan peraturan Harga Eceran Tertinggi (HET) Beras 

Bulog Komersial agar harga beras tetap terjangkau oleh masyarakat. 

2. Pihak perusahaan sebaiknya mempromosikan produk Beras Bulog Komersial 

melalui kegiatan Canvassing lebih giat lagi agar terus menambah pelanggan 

Beras Bulog Komersial dan informasi mengenai produk tersampaikan kepada 

masyarakat. 


